
Die SCHAUENBURG INDUSTRIETECHNIK ist Teil der
weltweit agierenden, inhabergeführten Unternehmens-
gruppe  SCHAUENBURG INTERNATONAL.
Unsere Kunden werden von den Standorten Nürnberg,
München, Stuttgart, Bremen, Mülheim/Ruhr und Mainz
betreut. Das Leistungsspektrum der SCHAUENBURG
INDUSTRIETECHNIK umfasst die Automobilbranche,
die Bauindustrie, den Maschinenbau, die Hüttentech-
nik, die Hausgeräteindustrie sowie die maritime
 Wirtschaft, Food and Beverage, erneuerbare Energien,
Pharmazie und Chemieunternehmen.  Als international
geschätzter Entwicklungs- und Fertigungspartner lie-
fert das Unternehmen zeichnungsgebundene Formteile
aus Gummi und Kunststoff. 

Das Portfolio wird durch Schläuche, Schlauchleitun-
gen, Stanzteile und Profile abgerundet. Die Produktion
von Kunststoffformteilen in einer vollautomatischen
24/7- Fertigung gewährleistet bei kleinen und großen
Serien eine maximale Wirtschaftlichkeit. Eine beson-
dere Stärke ist die Herstellung sehr kleiner Formteile
unter 10mm. Einen weiteren Schwerpunkt bildet das
Kompetenzzentrum für Schlauchtechnik in Bremen, mit
den Betriebsstätten in Mülheim/Ruhr (Rhein-Ruhr) 
und Mainz (Rhein-Main). Das individuelle C-Teile-
 Mana  g ement und Kanban-Lösungen sowie mobile
 Schlauchprüfungen unterstreichen die marktgerechte
Leistungsstärke.

Vertriebsleiter · Head of Sales (m/w/d)

Das Unternehmen:

Ihre Aufgaben
In Ihrer Funktion als Vertriebsleiter (m/w/d) führen Sie ein rund 20-köpfiges Team
und berichten direkt an die Geschäftsleitung. Zu Ihren Hauptaufgaben gehören:
•   Strategische Vertriebsneuausrichtung nach Branchen, Produktbereichen und Ver-

triebsgebieten, sowohl national als auch international (überwiegend Europa)
•   Identifikation und Erschließung neuer Märkte 
•   Weiterentwicklung und Umsetzung einer Multi-Channel Vertriebsorganisation und

Anpassung der Vertriebs- und Marketingstrategie an die Marktsituation
•   Fachliche und disziplinarische Führung des Vertriebsaußendienstes, unter Einbin-

dung des Produkt- und Projektmanagements, sowie des Kunden-Service-Centers mit
Back-Office als Vertriebsunterstützung

•   Professionalisierung und Controlling des Vertriebs- und Marketingteams
•   Digitalisierung der Vertriebsarbeit / Auswahl und Einführung eines leistungsfähigen

CRM-Systems
•   Generierung von Wachstum
•    Fokussierung auf Kundenzufriedenheit
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Ihr Profil
•   Sie sind Vertriebsprofi, Manager und Führungskraft und können Ihre mehrjährige Berufs-

erfahrung mit einer entsprechenden Ausbildung untermauern
•   Sie erzielten bereits nachweisbare Erfolge im Vertrieb technisch anspruchsvoller Produkte
•   Sie verfügen über eine ausgeprägte Verhandlungssicherheit und können sich auch im

sehr anspruchsvollen Automobilgeschäft ziel- und abschlussorientiert durchsetzen 
•   Sie führen durch Vorbildfunktion und treffen Ihre Entscheidungen präzise auf Basis 

bester Informationen
•   Sie agieren als Teamplayer und führen Ihre Mitarbeiter durch die Veränderungsprozesse
•   Sie handeln unternehmerisch, sind eine ambitionierte Vertriebspersönlichkeit, visionär,

können Strategien entwickeln und Menschen dafür begeistern
•   Sie besitzen ein gutes technisches Verständnis
•   Eine weltweite Reisebereitschaft sowie sehr gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

runden Ihr Profil ab
•   Sie sind sicher im Umgang mit MS Office, wünschenswert sind Anwenderkenntnisse in

 Microsoft Navision
•   Persönlich überzeugen Sie durch ein ausgewogenes, vorausschauendes Organisations-

und Durchsetzungsvermögen, Teamgeist, eine sehr gute Kommunikationsfähigkeit,
 konsequentes Entscheiden und Handeln sowie eine Hands-on-Mentalität

Unser Angebot:

Mitarbeit im Team der SCHAUENBURG INDUSTRIETECHNIK heißt: Arbeiten in einem Umfeld
täglich gelebter Innovation mit modernster Infrastruktur, dynamische Teamprozesse, enga-
gierte Mitarbeiter, kurze und direkte Entscheidungswegen sowie Freiräume für Ideen und En-
gagement. Wir gestalten attraktive Arbeitswelten, so sind die Rahmenbedingungen, das
Equipment und die Ausstattung dieser Position angemessen.
Wir bieten Ihnen eine interessante und zukunftsorientierte Aufgabe mit Entwicklungsmöglich-
keiten in einem global erfolgreichen Unternehmen.

Gerne erwarten wir Ihre Bewerbung:
C+L INDUSTRIETECHNIK GmbH
Bereich: SCHAUENBURG INDUSTRIETECHNIK
Am Keuper 17
D-90475 Nürnberg
Ralf Winter
COO, Chief Operating Officer
Telefon +49 9128 72120-51  
E-Mail info@schauenburg-industrietechnik.de
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